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El concepte de «seguretat economica» s’ha
convertit, els darrers anys, en una noci6 clau
a I’hora d’analitzar Iactivitat economica i
del sector empresarial. Al Japo, per exemple,
la seguretat economica vertebra la politica
industrial, especialment en el camp dels se-
miconductors; de manera similar, els Estats
Units, invocant aquest mateix terme, ha
concedit diverses subvencions 1 ha aprovat
normatives per a la seguretat economica en
els ambits dels semiconductors i els vehi-
cles electrics. La UE també I'ha incorporat
des de la publicacié de la seva Estrategia de
Seguretat Economica, el mar¢ de 2003, en
parallel a Corea del Sud, que va aprovar
quatre lleis seguides aquell mateix any per
impedir la sortida de tecnologies clau del
pais. Dobjectiu d’aquest article és, en pri-
mer lloc, situar el marc en que es produ-
eix aquest fenomen —la geoeconomia— per
definir, a continuaci6, la nocié de seguretat
economica 1, finalment, analitzar la compo-
sici6 de la seguretat economica.

Qué entenem per geoeconomia?

En termes generals, la geoeconomia 1 la se-
guretat economica soén nocions complexes,
amb multiples matisos que s’han de tenir en
compte a I’hora de desglossar-los 1 aprofun-
dir en la seva comprensié. El concepte de
geoeconomia no és simplement la suma de
dos conceptes —geopolitica 1 seguretat eco-
nomica— sind, més aviat, una multiplicacio
d’ambdoés.

Tradicionalment, la geopolitica s’ha con-
cebut com la localitzacié6 geografica dels
estats en 1'ordre internacional, que determi-
na les seves accions i relacions mutues. Per
exemple, una poténcia continental tendeix
a posar I'émfasi en les seves forces terres-
tres per protegir-se 1 insistir en les relacions
de poder amb els estats limitrofs; per la seva
banda, una poténcia maritima tendira a en-
trar en contacte amb un nombre més gran
d’estats, 1 segurament es preocupara meés pel
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manteniment del transit maritim 1 'equilibri
de poder mundial. Aixo ens duu a pensar que
el comportament dels estats es defineix, en
bona part, per la seva situacié geografica, que
determina la forma en qué interpreta ’ordre
internacional.

La geoeconomia es basa també en la pre-
missa que els estats estan definits geografi-
cament. No obstant aix0, a diferéncia de la
geopolitica, la geoeconomia se centra en els
recursos economics disponibles en un pais 1
considera quin paper té una nacié en l'or-
dre internacional. Un pais, per exemple, amb
recursos naturals tindra per si mateix poder
geoeconomic.

En vam tenir un exemple després de la
invasi6 d’Ucraina per part de Rdssia, quan
Occident va imposar sancions economiques
contra Russia, pero molts paisos de I'anome-
nat Sud Global van decidir no recolzar-les
davant del temor a perdre l'accés als submi-
nistraments russos d’energia, minerals, cereals
1 altres recursos, un fet que suposaria un risc
important per a ells. Gracies a posseir aquests
recursos economics, Rissia es va reafirmar
com a poténcia geoecondmica, amb capacitat
d’influéncia en I'ordre internacional.

No obstant aixo, el poder geoeconomic
no es limita als estats amb recursos naturals.
Comptem amb una multitud d’exemples de
paisos, 1 de ciutats que, malgrat que no en
posseeixen, si que disposen de, per exem-
ple, determinades industries estrategiques o
amb un alt valor afegit. La regi6 californi-
ana de Silicon Valley, als Estats Units, és un
exemple de pol estratégic en quée concorren
persones de diverses nacionalitats, que cap-
ta talent 1 inversions de molts altres paisos 1
que és capa¢ de liderar la innovacié gracies
al particular ecosistema d’empreses 1 tecno-
logies que s’hi concentren. Un altre exemple
també important es troba a Hsinchu, al nord
de Taipei, la capital taiwanesa, on té la seu
principal la Taiwan Semiconductor Manu-
facturing Company (TSMC). Aquesta em-
presa esta considerada una de les més estra-



tegiques del moén, atés que, de moment, és
I'anica capag d’elaborar els semiconductors
de gamma més alta. Al seu voltant, es verte-
bra un gran parc cientific del qual formen
part centres de recerca i de desenvolupament
de recursos humans, com la Yang-Ming Jiao
Tong University 1 'ITRI (Institut de Recer-
ca de Tecnologia Industrial). En aquest cas, la
concentracié d’aquest entramat industrial no
es deu a cap caracteristica geografica especial
(com podria ser 'existéncia de mines, grans
ports, centres logistics o de comunicacid,
etc.), sind a la concurrencia de persones amb
coneixements, talent i tecnologia per posar
en marxa innovacions, que tenen un alt valor
afegit 1 que atrauen inversions 1 els investi-
gadors més qualificats d’arreu del mon. En
el cas de Taiwan, aquesta industria ha estat
qualificada d’«escut de silici», ja que a mitjan
any 2025, només TSMC és capa¢ de produir
massivament semiconductors logics amb
un node de dos nandmetres (nm), els més
avancats del moén. Aquests semiconductors
avangats son un producte essencial per a la
producci6 de hardware mundial 1 seran indis-
pensables per al desenvolupament d’aplicaci-
ons basades en IA, com ChatGPT. Si TSMC
¢és I"anica empresa del moén que pot produir
aquest tipus de semiconductors, mantenir la
seva capacitat de fabricaci a Taiwan sera una
quiestid molt important per a la comunitat
internacional. Encara més, si la Xina no és
capacg de produir el mateix producte, no tin-
dra més remei que dependre de la capacitat
de fabricaci6é de semiconductors de Taiwan.
Per aixo, si intentés annexionar-se Taiwan
per la for¢a, un objectiu llargament ambicio-
nat per Pequin, s’exposaria a perdre I'accés als
semiconductors avangats, fet que s’interpreta
com un fre de contencié de les aspiracions
xineses. L'anomenat «escut de silici» és un
exemple paradigmatic de com, una sola in-
dustria pot desincentivar la possibilitat d’una
invasi6 militar 1 augmentar la llista de paisos
favorables a I'statu quo, pel fet de ser clients
dependents d’aquest bé escas 1 estrateégic.

El pes de la seguretat economica en la
geoeconomia

Que implica doncs la seguretat econdmica
en el marc de la geoeconomia? En primer
lloc, si ens fixem en la definicié més estesa de
seguretat economica, aquesta és «la capacitat
de resistir a la pressio 1 la coercid d’altres pa-
sos per mitjans economics». La popularitat
actual del terme s’explica per la proliferacié
de casos de pressio 1 intimidacid sobre altres
paisos de resultes de de la «militaritzacié» de
I’economia, recorrent, per exemple, a la sus-
pensid de les exportacions de terres rares per
part de la Xina el 2010 o a les traves esta-
tunidenques a les exportacions de semicon-
ductors a la Xina el 2022. La logica darrere
d’aquestes restriccions és elevar el cost eco-
nomic a pagar per part d’un altre pais a tra-
vés de la manipulacié dels fluxos de comere,
tancant la sortida o 'entrada d’aquests béns,
és a dir, aturant el subministrament d’aquests
recursos o tancant el seu accés al mercat,
exercint pressié fins que el cost no es pugui
assumir 1 I’altre pais es vegi obligat a modifi-
car les seves politiques.

Aquests, 1 d’altres exemples similars, han
reforcat la idea que 'economia pot emprar-se
eficagment com a mitja per fer politica, 1
que politica 1 economia no sempre treballen
a 'unison. Al Japo, especialment després del
desenvolupament del lliure comer¢ després de
la Segona Guerra Mundial, la 10gica imperant
ha estat la de minimitzar la intervencié del
Govern al mercat 1 'economia, prioritzant
les logiques del mercat per damunt de la pro-
teccié d’aquest 1 de la indastria nacional. No
obstant aix0, aquesta logica ha canviat radical-
ment en temps recents; actualment, els mitjans
economics s’han convertit en instruments de
seguretat sota I'imperatiu de defensar els in-
teressos, I’ordre economic 1 social 1 el sistema
politic davant la pressio 1 la coercid d’altres
paisos. Podem afirmar, doncs, que la segure-
tat economica és, per definicio, un concepte
intimament lligat a la «defensa». I en aquest
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cas, 'interrogant és com defensar-se de ma-
nera efectiva d’aquelles nacions que utilitzen
I'economia com a arma defensiva.

Aquest debat sobre la seguretat economi-
ca no sorgeix del no-res, siné que és conse-
quéncia d’un llarg periode en qué, en nom
de la globalitzacid, del comer¢ 1 dels mercats,
hem assistit a un increment exponencial de la
interdependeéncia economica. Seguint aquesta
logica, impulsada pel lliure comerg, les em-
preses van prendre les decisions més racio-
nals des del punt de vista economic, és a dir,
van optar per fabricar els seus productes en
els llocs que els eren més avantatjosos —consi-
derant factors com els costos, ’eficiéncia o la
logistica— 1 exportar-los alld on els generaven
més beneficis. La recerca d’aquella racionalitat
per part de moltes empreses va crear inevita-
blement una situacié de dependéncia envers
una nacib concreta, la Xina, que va esdevenir
la gran fabrica del mén. No obstant aixo, de
la mateixa manera que els monopolis en el
mercat son perjudicials per als consumidors,
les situacions monopolistiques en les cadenes
mundials de subministrament atorguen massa
poder geoecondmic a determinades nacions,
que després poden utilitzar facilment com a
mecanisme de coaccid.

El concepte d’«autonomia estrategica»

La seguretat economica engloba dos
conceptes clau: 'autonomia estrategica 1 la
indispensabilitat  estratégica. M’agradaria
centrar-me en el primer, 'autonomia estra-
tegica, que té com a objectiu impedir que
altres paisos utilitzin I'estatus de dependen-
cia com a tenalla per pressionar els altres.
Per a aixo, és crucial reduir la dependéncia
excessiva d’'un pais respecte de laltre. Una
manera d’aconseguir aquest objectiu és mit-
jangant I'augment de reserves, que pot re-
duir 'impacte de la suspensié de les exporta-
clons, encara que sigui temporalment. Una
altra opcid consisteix a reciclar —per exem-
ple, terres rares o minerals preciosos— per

reduir la demanda i la dependeéncia, tot 1 que
en aquest cas, els costos son considerables 1
no és evident fins a quin punt es tracta d’una
mesura efica¢. Una tercera opcid és diver-
sificar, ampliant el nombre de proveidors i
disminuint el pes relatiu de cadascun d’ells
sobre el total. Aixo, pero, no és sempre facil.
En el cas de les terres rares, per exemple, gran
part de la seva extraccid 1 refinat es realitza
a la Xina, ates que el seu procés d’obtencid
és complex 1 altament contaminant perque
en el seu refinat s’utilitzen diverses substan-
cies quimiques 1 radioactives que generen
un problema de residus. En aquest ambit, la
Xina compta amb l'avantatge aclaparador
de disposar de la tecnologia per tractar els
residus, 1 fer-ho a baix cost, fet que dificulta
que altres paisos puguin ser competitius. No
obstant aix0, a conseqiieéncia de la coercid
econdmica, ha augmentat la consciéncia de
la dependeéncia global de la Xina, que ha bai-
xat de més del 90% a prop del 60%.

Tractar 'autonomia estrategica des d’una
perspectiva economica planteja, tanmateix,
un problema complex: fins a quin punt és
imperatiu assolir 'autonomia estratégica 1 a
quin preu? Quan un s’abasteix de la font més
barata o millor a I’hora de fer negocis, es pro-
duira inevitablement un biaix cap a un pais
0 una regié en particular. No és economi-
cament racional que una empresa es molesti
a comprar en llocs cars quan pot adquirir el
mateix producte més barat en un pais concret
mitjang¢ant simples negociacions comercials.
Ara bé, si I'abastiment d’una empresa depen
d’un pais concret, existeix el risc que el sub-
ministrament s’interrompi sobtadament a
causa d’un esdeveniment determinat o d’una
decisi6 politica. Aixo és precisament el que
va passar amb la suspensid de les exporta-
cions de terres rares el 2010, que va generar
perdues enormes per a les empreses, que van
prendre’n bona nota. La diversificacid de les
cadenes de subministrament és essencial per
tal que les empreses evitin o mitiguin de-
terminats riscos, assumint que també tindra
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costos. Potser aixd no respongui a la racio-
nalitat economica de les empreses a curt ter-
mini, pero és necessari a mitja 1 llarg termini.

Els aranzels unilaterals de la segona Ad-
ministracié Trump, coneguts com «aranzels
reciprocsy, 1 els aranzels a l'acer, 'alumini, els
automobils 1 altres productes séon també, de-
penent de la perspectiva de cadascun, un mit-
ja per perseguir I'autonomia estratégica. Si els
aranzels dificulten la producci6 en altres pai-
sos 1 I'exportacié als Estats Units, moltes em-
preses intentaran consolidar les seves cadenes
de subministrament als Estats Units construint
0 augmentant la seva capacitat de produccid
precisament en aquell pais per accedir al mer-
cat estatunidenc sense haver de pagar aranzels.
El resultat final d’aquest escenari és que els
Estats Units eviten el risc de construir cade-
nes de subministrament a través del comerg
amb altres paisos mentre augmenten la seva
autonomia, completant cadenes de subminis-
trament dins de les seves propies fronteres. No
obstant aixo, no tot sén bones noticies. Tenint
en compte lalt cost de produccid als Estats
Units, una estrategia d’aquest tipus augmen-
tara els costos 1 provocara preus considerable-
ment més alts. La qiiestio és, doncs, si aquesta
estrategia és realment efectiva per aconseguir
I'autonomia estrategica. El que és cert és que
les politiques aranzelaries soén contraries als
principis del lliure comerg i contribueixen al
proteccionisme.

El concepte «indispensabilitat estrategica»

Com he avancat en el paragraf anterior, el
segon component clau de la seguretat eco-
nomica és la «ndispensabilitat estratégicar.
Aquest concepte fa referéencia al fet que un
pais esdevé indispensable per tal que resul-
ti més dificil que altres paisos I'ataquin i, en
conseqliencia, és un mitja de proteccid. Dit
d’una altra manera, en esdevenir indispensa-
ble, es disposa dels mitjans per contrarestar la
pressié economica d’altres paisos en el cas que
aquests I'intentin intimidar.
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I el Japd és un bon exemple d’un pais que
ha aconseguit ser indispensable en diversos
ambits. Un d’ells és el dels materials, ja que
les empreses japoneses produeixen algunes
de les millors fibres de carboni del mén, uti-
litzades en tot tipus de recobriments tecnics,
entre els quals els que es fan servir a la induas-

Un pais esdevé
indispensable per tal que
resulti més dificil que
altres paisos l’ataquin i, en
conseqiiéncia, és un mitja
de proteccio

tria aeronautica 1 les naus espacials. El Japd
no és I'inic pais capa¢ de produir fibra de
carboni, pero només els seus productes te-
nen la resistencia suficient que requereixen
aquestes aeronaus.

Un exemple practic d’aquesta indispen-
sabilitat japonesa es va posar de manifest
el 2019, quan arran de diverses trobades
diplomatiques entre el Japd 1 Corea del
Sud, Toquio va limitar les exportacions
a Corea del Sud de materials relacionats
amb semiconductors (excloent aquest pais
de la llista de «paisos blancs»'), amb D'ar-
gument que existien careéncies importants
en el sistema de control de les exporta-
cions sud-coreanes. Les exportacions ja-
poneses dels tres articles que van tornar a
una llicencia general (fluorur d’hidrogen,
fotoresistors 1 poliimida fluorada) eren in-
dispensables per a Seul, que va tipificar les
accions de Toquio com de «manipulacid
estatal de ’economia» destinada a pressio-
nar a favor dels seus objectius politics.

1. N.de I’Ed.:]a llista de «paisos blancs», també coneguda
com a llista de paisos del Grup A, enumera els paisos que
gaudeixen d’un estatus comercial preferent per al Japo.
Corea del Sud va ser efectivament eliminada d’aquesta
llista el 2019, pero es va tornar a incloure el 2023.



Aixo planteja el dilema de si el govern
ha d’utilitzar la indispensabilitat, aconseguida

sovint mitjancant la constancia i la innovacio
de les empreses, en nom de la seguretat na-
cional. Si ens fixem en la citada disputa entre
Corea del Sud i el Japé, la realitat és que van
ser precisament els tres productes estrategics
sobre els quals el Japo tenia avantatge els que
es van veure limitats. De la mateixa manera,
quan els Estats Units van endurir les restric-
cions a les seves exportacions de semicon-
ductors a la Xina el 2022, van escollir preci-
sament aquesta categoria en que les empreses
estatunidenques eren superiors, és a dir, van
utilitzar aquesta superioritat com a arma per
ampliar la bretxa tecnologica amb la Xina.
Precisament per aquesta rad la indispensa-
bilitat estratégica té un paper central dins de
la competencia per ’hegemonia tecnologica
entre els Estats Units 1 la Xina. En aquest cas,
la indispensabilitat estrategica implica fabri-
car un producte que és tnic al mén. I para-
doxalment, en el moment actual, Washington
1 Pequin rivalitzen, pero també son interde-
pendents, ja que ambdds son indispensables
I'un per a l'altre en molts aspectes. Es per

aix0 que I’Administraci6 Biden va adoptar
una politica industrial d’onshoring o reshoring,
mitjancant la Lleit CHIPS (per les seves sigles
en angles de «Crear Incentius que Contri-
bueixin a Produir Semiconductors»), la Llei
de Reduccié de la Inflaci6 (IRA) 1 altres
mesures per retornar la industria als Estats
Units. Al mateix temps, no es va permetre
que les companyies que rebien subvencions i
exempcions fiscals estatunidenques fessin in-
versions addicionals a la Xina, en un intent,
no solament de reduir la seva dependencia
respecte d’aquest pais, siné també d’impedir
que la Xina continués desenvolupant-se tec-
nologicament. No obstant aixo, a la segona
Administracié Trump, I'objectiu ha estat re-
duir el comer¢c amb la Xina a un nivell ex-
trem mitjancant la imposicié d’aranzels ele-
vadissims a Pequin, que es van anunciar de
Pordre del 145% (1 que finalment van quedar
reduits al 30%). No obstant aixo, no sembla
que 'objectiu final sigui aturar les exportaci-
ons 1 la transferencia de tecnologia dels Estats
Units. Considero que la clau per a la sego-
na Administracié Trump rau en eliminar el
deficit comercial 1 pressionar la Xina perque
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s’assegui a la taula de negociacions. No hi ha
dubte, pero, que les transferéncies de tecno-
logia esdevindran un problema de seguretat
de primer ordre, 1 probablement la qiiestid
de les transferencies de tecnologia a la Xina
acabi sent objecte de debat durant el segon
mandat de Trump.

A mesura que s’intensifica la lluita per la
supremacia tecnologica, tenir superioritat
tecnologica o una indispensabilitat estratégi-
ca afectara I'estructura de 'ordre internaci-
onal. No implica només el poder economic
1 la competitivitat industrial de Ialtra part, o
garanteix la superioritat militar sobre aques-
ta, sind que, en una situacié en la qual no s’ha
assolit una desvinculacid (decoupling) ni tan
sols entre els Estats Units 1 la Xina, 1 s’ha es-
tablert una interdependencia, el fet que I'al-
tra part depengui dels recursos tecnologics
d’un pais atorga a aquest altim un avantat-
ge estrategic. Es busca precisament aquesta
indispensabilitat estratégica perqué permet
exercir una influéncia sobre laltre pais. Al
mateix temps, no ¢és desitjable trobar-se en
una situacié de desavantatge per dependre de
la indispensabilitat de Daltra part. Per aixo,
reduir el grau de dependéncia 1 augmentar
Pautonomia propia esdevé una qiiestio clau.

Si ho comparem amb el context geopo-
litic de fa mig segle, la competéncia actual
per I’hegemonia tecnologica entre els Estats
Units 1 la Xina difereix de la cursa espacial
de la Guerra Freda entre els Estats Units 1 la
Unid Sovietica en termes d’indispensabilitat
1 autonomia, tot 1 que comparteixen simili-
tuds pel que fa a la competencia per ’hege-
monia tecnologica entre grans potencies.

Composicié del poder geoeconomic

Ates que la seguretat economica és, al cap-
davall, una qiiestié6 de seguretat nacional, en
el seu disseny ha de quedar ben clar contra
quines amenaces pretén protegir-se 1 amb
quins mitjans. Una estratégia de seguretat eco-
nomica no hauria de centrar-se a incrementar
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Washington i Pequin
rivalitzen, pero també sén
interdependents, ja que
ambdds son indispensables
IPun per a ’altre en molts
aspectes

el poder militar ni a reforgar les capacitats de-
fensives propies, sind a identificar adequada-
ment que s’ha de protegir i com fer-ho. Aixo
determinara quines eines politiques 1 mitjans
s’han d’invertir, com 1 quan actuar 1 en quin
grau millorar les propies capacitats.

Aixi doncs, quines son les principals ame-
naces a |estabilitat del nostre ordre economic
intern? En primer lloc, trobem les restric-
cions a I'exportacio 1 la coercié economica
per part d’altres palsos. Qualsevol govern pot
practicar aquest tipus de coercié economica,
com ara anteriorment esmentada suspensid
de les exportacions de terres rares per part
de la Xina el 2010. No obstant aixo, és im-
portant assenyalar que el Japé no és vulne-
rable a tots els actors. Certament, ho és a les
importacions de petroli dels paisos del Golf
Pérsic, que representen gairebé el 80% de les
seves importacions de cru, pero no depeén
exclusivament de nacions de I'Orient Mitja
per obtenir gas natural, com si que es el cas
d’Australia 1 Indonesia. Aquesta situacid sig-
nifica que, si es produis un problema greu
a 'Orient Mitja, el subministrament de gas
natural al Japd no s’interrompria immediata-
ment (tot 1 que, evidentment, tindria un gran
impacte).

Davant una combinacié tan complexa de
factors, quines mesures es poden aplicar per
mantenir I'ordre economic intern 1 contra-
restar les amenaces d’altres paisos? La clau
continua sent 'autonomia 1 la indispensabi-
litat estratéegiques. Es poden tenir en compte
diverses mesures de seguretat economica, com
augmentar la propia autonomia estrategica
diversificant les cadenes de subministrament



i dissuadir els adversaris reforcant la indis-
pensabilitat estratégica propia. Aixi doncs, la
quiesti6 de contra quin tipus d’amenaces cal
protegir-se 1 amb quins mitjans serd un punt
important de controversia en el futur.

No obstant aixd, com ja s’ha esmentat
anteriorment, per tal que el Japé pugui con-
servar el seu propi ordre economic intern, és
important que es mantingui un ordre eco-
nomic internacional estable, o un regim de
lliure comer¢. Les normes de I’Organitzacid
Mundial del Comer¢ (OMC) sén especial-
ment importants en 1’'ambit de I'economia
politica. Ara bé, com s’ha apuntat, les normes
del lliure comer¢ que han impulsat la globa-
litzacié6 de l'economia mundial, no coinci-
deixen necessariament amb la protecci6 de la
seguretat nacional. El lliure comerc a ultranca
tendeix a augmentar el grau de dependencia
d’una nacid en concret, 1 mantenir-se ferm en
aquesta tendeéncia avui representa un risc per
a la seguretat. Per aixo el plantejament que
sovint s’observa per resoldre aquesta contra-
diccié consisteix a flexibilitzar Paplicacié de
les normes. Per exemple, suspendre les impor-
tacions de productes d’altres paisos per raons
sanitaries o de seguretat alimentaria, mesura
que es considera dins del marc de les normes
de TOMC, o regular les exportacions de pro-
ductes que poden desviar-se a usos militars
per motius de seguretat nacional.

Existeix també una tendeéncia a distorsi-
onar el sistema en resposta a la contradic-
ci6 entre els principis del lliure comerg 1 la
seguretat nacional, donant prioritat a la se-
guretat nacional i ignorant els principis del
lliure comer¢. Les ja esmentades restricci-
ons estatunidenques a les exportacions de
semiconductors a la Xina en sén un exem-
ple. Pequin, d’'una banda, també ha ignorat
els principis del lliure comer¢ per reduir la
seva dependencia d’altres paisos 1 ha conce-
dit subvencions massives al capital estranger
dins de les seves fronteres per apropiar-se
de determinats productes estratégics 1 pro-
moure la produccid nacional. Aixo ha estat

qualificat de dumping, mitjancant el qual es
fomenta la competéncia en un camp concret
de productes per crear una situaci6 de sobre-
produccid, i allo que no es consumeix inter-
nament s’exporta a altres paisos a baix preu.
D’aquesta manera, a mesura que la politica 1
I’economia es fusionen i ’economia es «mi-
litaritza» en el moén actual, perden preemi-
nencia les regles per resoldre la contradiccid
entre els principis del lliure comerg 1 la se-
guretat nacional. Aleshores, pot el Japd su-
mar-se a aquests paisos 1 ignorar les normes?
Sincerament, no ho crec. Els Estats Units i la
Xina gaudeixen de cert grau d’autonomia, ja
que disposen d’enormes mercats, aliments 1
energia propis, 1 en el cas de la Xina, també
d’un alt grau d’autonomia en el camp de la
tabricaci6. Crec que la forma de plantejar un
ordre internacional basat en normes diferira
cada cop més entre aquestes grans potencies
confrontades 1 paisos com el Japo, que estan
integrats en la divisi6 internacional del tre-
ball i on el lliure comer¢ constitueix la base
de la seva propia economia.
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