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Cooperación e integración regional 
en América Latina y el Caribe

MECANISMOS DE COOPERACIÓN E INTEGRACIÓN EN AMÉRICA LATINA Y EL CARIBE

CANADÁ TLCAN CARICOM

EEUU PORTUGAL ESPAÑA

MÉXICO CUBA BELICE MONTSERRAT

ANTIGUA Y BARBUDA

BAHAMAS

BARBADOS

DOMINICA SANTA LUCÍA

GUATEMALA GRANADA SAN VICENTE Y LAS G.

HONDURAS GUYANA SURINAM

EL SALVADOR MCCA HAITÍ TRINIDAD Y TOBAGO

NICARAGUA JAMAICA

COSTA RICA SAN CRISTÓBAL Y NEVIS

PANAMÁ

REP. DOMINICANA COMUNIDAD 

IBEROAMERICANA

COLOMBIA VENEZUELA

ECUADOR

PERÚ BOLIVIA COMUNIDAD ANDINA

PARAGUAY

BRASIL OEA

URUGUAY ALCA

MERCOSUR

CHILE ARGENTINA

ALADI: México, Cuba, Chile, países de la Comunidad Andina y países del MERCOSUR.
GRUPO DE RÍO: Belice, Chile, Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras, México, Nicaragua, Panamá, República
Dominicana, países de la Comunidad Andina, países del MERCOSUR y un representante de CARICOM.
SICA: Belice, Guatemala, Honduras, El Salvador, Nicaragua, Costa Rica, Panamá y República Dominicana.
COMUNIDAD SUDAMERICANA: Colombia,Venezuela, Ecuador, Perú, Bolivia, Brasil, Argentina, Uruguay, Paraguay, Chile,
Guyana y Surinam.



ASOCIACIÓN LATINOAMERICANA 
DE INTEGRACIÓN (ALADI)
La economía internacional ha registrado en 2005 un tercer

año de crecimiento continuado y con gran dinamismo. Según

las previsiones del FMI, el aumento del PIB mundial se esti-

ma que alcanzó el 4,3%, completando un trienio de clara

expansión. De todos modos, el comportamiento de los países

fue bastante más desigual que en el año anterior, especial-

mente entre los países más desarrollados. Aunque Estados

Unidos mantuvo aún cierto dinamismo (3,5%), todos ellos

muestran una tendencia a la baja, y en el caso de la Unión

Europea (1,6%) y Japón (2%) el desempeño es bastante limi-

tado. Por el contrario, los países emergentes continúan pro-

pulsando la expansión mundial, destacando particularmente

China (9%), la India (7%), y el resto de economías asiáticas,

que crecieron en torno al 4%. Buena parte de esos resulta-

dos se debe al continuo crecimiento del comercio mundial,

que en 2005 alcanzó un 7% en términos reales. Igualmente

destacaron los buenos niveles de los precios de los produc-

tos básicos, que beneficiaron al conjunto de los países en

desarrollo, y de nuevo fue importante el comportamiento de

China, tanto desde el punto de vista comprador como ven-

dedor.

Según el Balance Preliminar del año 2005, elaborado por

la Comisión Económica para América Latina y el Caribe

(CEPAL), ese contexto internacional ha repercutido favora-

blemente en el desempeño económico de los países latinoa-

mericanos, con un crecimiento para el conjunto del PIB regio-

nal que se estima del 4,3%. También es importante que un

año más el saldo de la balanza de bienes y de la balanza por

cuenta corriente sea positivo, respectivamente el 3,2% y el

1,3% del PIB regional. Pero en este último caso el compor-

tamiento comparado entre países es mucho más desigual,

pues mientras el saldo por cuenta corriente de los países de

América del Sur es muy favorable y representa un 3%, en

México y América Central los datos señalan un déficit en

torno al 1,8%. Esto se debe a que los efectos de la expan-

sión mundial del comercio y la mejora de los términos de

intercambio tienen un resultado diferente en estos espacios

latinoamericanos. Los países de América del Sur se benefi-

ciaron del incremento de los volúmenes exportados y de los

precios de los productos básicos, mientras que América Cen-

tral padeció el aumento de la factura del petróleo. Además,

estos países y México afrontan en mayor medida la compe-

tencia china en su principal mercado, Estados Unidos, aun-

que por otro lado tienen la compensación de que se benefi-

cian de un importante ingreso a través de las remesas de

emigrantes. 

De acuerdo con el Informe preliminar de la Secretaría

General de la ALADI para 2005, el aumento del total de las

exportaciones -en una cifra próxima al 20%- se debe en

buena medida al crecimiento del comercio de productos bási-

cos, que se ha visto nuevamente favorecido por las alzas de

los volúmenes. En cuanto al aumento de los precios, cuyo

impacto significó un poco más de la mitad del valor del auge

exportador, el comportamiento general mostró una tenden-

cia mucho más variable. El hierro (71%), el café (51%) y el

petróleo (39%) continuaron con ritmos altísimos; el cobre

(21%) y la banana (14%) siguieron a la zaga; y el aluminio

(7%) y el oro (5%) tuvieron un incremento más moderado. En

cambio, los precios de los productos agrícolas experimenta-

ron tendencias negativas: trigo (-6%), harina de soja (-8%),

soja (-9%) y aceite de soja (-12%). Los países de la ALADI

también se beneficiaron del buen comportamiento de las

manufacturas, con un aumento promedio del 6%. Este dato

es significativo porque los bienes industriales constituyen

para la mayoría de los países latinoamericanos una parte

importante del comercio intrarregional. Finalmente, si se

hace una comparación entre los diferentes países de los

resultados de las exportaciones respecto al año anterior, el

impacto es bastante homogéneo en general. Las excepcio-

nes serían México, y sobre todo Paraguay, cuyo rendimiento

fue bastante más bajo, mientras que Perú y Venezuela des-

tacan por su vigoroso crecimiento (ver Tabla I). 
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TABLA I. EXPORTACIONES DE LOS PAÍSES MIEMBROS DE LA ALADI (en millones de dólares)

Destino países ALADI Destino países del resto del mundo
2004 2005* % Variación 2004 2005* % Variación 

2005/2004 2005/2004

ARGENTINA 13.430 14.930 11 21.120 25.362 20
BOLIVIA 1.451 1.812 25 804 952 18
BRASIL 19.699 25.764 31 76.776 92.964 21
COLOMBIA 4.235 5.644 33 12.495 15.675 25
CHILE 4.875 6.185 27 26.020 32.400 25
ECUADOR 1.369 1.976 44 6.384 7.633 20
MÉXICO 3.652 5.432 49 185.548 206.376 11
PARAGUAY 960 1.005 5 666 594 -11
PERÚ 2.041 2.928 43 10.043 13.368 33
URUGUAY 1.025 1.156 13 1.893 2.265 20
VENEZUELA 4.108 4.349 6 29.518 44.212 50

TOTAL1 56.845 71.181 25 371.267 441.801 19

1 No incluye las exportaciones de Cuba Fuente: ALADI

* Los datos para el año 2005 son estimaciones basadas en informes parciales



Respecto a las importaciones, que aumentaron casi un 19%

en el conjunto de la región, de nuevo se vieron beneficiadas por

la mejora de los términos de intercambio, que continúa favo-

reciendo la capacidad de compra de los países. Después está

el incremento de la factura petrolera, que es muy importante

para los países que son dependientes de este producto, parti-

cularmente los centroamericanos y caribeños, así como el

aumento de los costes de los bienes básicos que algunos paí-

ses necesitan importar. De todos modos, es el segundo año

consecutivo en que la tendencia general de las importaciones

se modera y parece que se está llegando a un cierto equilibrio.

De alguna forma está remitiendo el relanzamiento que se pro-

dujo en los últimos años, porque se considera que algunos paí-

ses han completado la recuperación después de una etapa

donde las compras exteriores fueron anormalmente bajas. Por

último, la comparación de los resultados por países respecto

al año anterior muestra que el alza de las importaciones fue

más moderada en México, seguido de Brasil. Una tendencia

parecida se apunta en Argentina, pues aunque tuvo un aumen-

to notable, éste supone la mitad del que hubo en 2004. Por el

contrario, Chile experimentó una notable expansión y Venezuela

continuó con su excepcional línea alcista (ver Tabla II). 
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TABLA II. IMPORTACIONES DE LOS PAÍSES MIEMBROS DE LA ALADI (en millones de dólares)

Origen países ALADI Origen países del resto del mundo
2004 2005* % Variación 2004 2005* % Variación 

2005/2004 2005/2004

ARGENTINA 9.641 12.682 32 12.615 16.132 28
BOLIVIA 1.162 1.448 25 730 927 27
BRASIL 10.721 12.258 14 55.733 65.657 18
COLOMBIA 4.488 5.833 30 12.206 15.680 28
CHILE 9.070 11.470 26 13.331 18.787 41
ECUADOR 3.431 4.151 21 4.430 5.611 27
MÉXICO 9.005 10.717 19 188.298 210.348 12
PARAGUAY 1.663 1.711 3 1.434 1.688 18
PERÚ 4.367 5.176 19 5.726 7.494 31
URUGUAY 1.488 1.985 33 1.630 2.003 23
VENEZUELA 4.681 6.925 48 10.016 14.823 48

TOTAL1 59.717 74.356 25 306.149 359.150 17

1 No incluye las exportaciones de Cuba Fuente: ALADI

* Los datos para el año 2005 son estimaciones basadas en informes parciales 

El buen comportamiento de las economías latinoamerica-

nas se ha reflejado también en la expansión del comercio

intrarregional. Según las estimaciones preliminares del

Departamento de Integración y Programas Regionales del

Banco Interamericano de Desarrollo (BID), las exportacio-

nes destinadas a los propios países latinoamericanos cre-

cieron un 22%. Además, en 2005 se volvió a registrar una

tasa superior en el comercio entre los países latinoameri-

canos en comparación al efectuado con el resto del mundo,

una circunstancia que favorece el difícil camino hacia una

mayor integración. Aunque todavía no se ha logrado emular

el máximo histórico alcanzado en 1997, la cuota del comer-

cio entre países latinoamericanos respecto al total global ha

vuelto a aumentar y se sitúa en el 16%. En el caso de los

países miembros de la ALADI las cifras indican una tenden-

cia similar, ya que las exportaciones y las importaciones fue-

ron mayores en el ámbito intrarregional que en el global.

Así, en el bienio 2004-2005 las exportaciones dentro del

grupo crecieron casi un 70% y las importaciones más del

60%. En definitiva, todos los informes de los organismos

mencionados coinciden en afirmar que el bache experimen-

tado en el período de cambio de siglo parece superado y se

está recuperando el vigor económico de la primera mitad de

los años noventa. 

En la comparación del comercio entre los diferentes esque-

mas de integración y entre los países de la ALADI, el resulta-

do general es favorable y muestra un gran promedio de creci-

miento de casi el 25%. A pesar de ello, la tendencia se ha

moderado bastante respecto al año 2004, donde el compor-

tamiento fue excepcionalmente alto (42%). Entre las situacio-

nes más relevantes, se aprecia un especial dinamismo en la

Comunidad Andina por el incremento de la relación comercial

con otros países y con el bloque del Mercado Común del Sur

(MERCOSUR). En primer lugar está el notable aumento de las

exportaciones a Chile, del 40,7%, seguido del alza del 39,9%

de las ventas a México y del 39,5% con el MERCOSUR. Por

último, también es notable el aumento del 35,6% en las expor-

taciones chilenas a México (Ver Tabla III). 

Con todo, hay una coincidencia en las evaluaciones de los

tres organismos mencionados respecto a los desafíos que

afronta la integración regional en todos los esquemas vigen-

tes en América Latina y el Caribe, especialmente por las difi-

cultades que tienen sus economías para diversificar y man-

tener el crecimiento. Por ello recuerdan las consecuencias

que tiene un retorno al patrón tradicional de exportación,

basado de forma importante en los productos básicos liga-

dos a la explotación de recursos naturales. En ese sentido,

el auge imparable de los precios de los productos básicos



podría detenerse y tendría consecuencias directas en el

freno de la actual bonanza. Aunque de momento el auge de

la minería se mantiene, se ha producido una primera señal

en el precio de algunos productos agrícolas, particularmente

en la soja. Por otro lado, también coinciden en efectuar una

seria advertencia sobre la competencia que está producien-

do a los países latinoamericanos la impresionante penetra-

ción comercial de las manufacturas chinas en el mercado de

Estados Unidos. 

ÁREA DE LIBRE COMERCIO DE LAS AMÉRICAS
(ALCA) / CUMBRES DE LAS AMÉRICAS
Agenda de negociaciones comerciales
Las negociaciones comerciales están estancadas desde que

el proceso entró en la fase final de su desarrollo. Después de

la VIII Reunión de Ministros de Comercio, celebrada en Miami

(EEUU) en noviembre de 2003, y de la XVII Reunión del Co-

mité de Negociaciones Comerciales (CNC), que se realizó en

febrero de 2004 en Puebla (México), no ha habido más en-

cuentros de alto nivel. La iniciativa ha quedado en manos de

los países co-presidentes de esa fase final, Brasil y Estados

Unidos, que se han encomendado el encargo de tratar de

aunar posiciones para lograr reanudar las negociaciones. De

momento, los resultados han sido nulos y no ha habido infor-

mación oficial desde la declaración conjunta de los co-presi-

dentes, formulada el 24 de febrero de 2005. Incluso hubo

un intento fallido, comandado por Estados Unidos y México,

para incorporar el tema de forma sobrevenida en la agenda

de la Cumbre de las Américas, celebrada en Mar del Plata

(Argentina) en noviembre de 2005, pero los cuatro países

del Mercosur y Venezuela lo bloquearon. De ese modo, se ha

consolidado un cisma entre estos cinco países y los veinti-

nueve restantes, y todo apunta a que va a ser difícil salir de

esa situación encallada.

Esa realidad ya se venía anunciando desde un par de años

atrás, cuando ante las circunstancias adversas en la nego-

ciación y con el ánimo de superar unas diferencias que

parecían insalvables, se aceptó un compromiso de flexibili-

dad para la asunción de los acuerdos, según una fórmula

que anticipadamente habían pactado Estados Unidos y

Brasil. Esa fórmula preveía que las negociaciones continua-

ran en todas las áreas vigentes desde que se inició el pro-

ceso, pero cada país podría adaptarse al nivel de acuerdos

que creyera conveniente según sus necesidades y posibili-

dades, con lo que el acceso sería proporcional a las conce-

siones. Desde entonces, lo que algunos anunciaron como la

posibilidad de un ALCA a la carta, donde se plasmaría una

especie de plan B que se pondría en práctica mediante

negociaciones bilaterales pivotadas por Estados Unidos, se

ha ido confirmando. 

De hecho, aunque no sea la situación ideal imaginada, pues

Estados Unidos hubiese preferido un acuerdo integral con las

mismas condiciones, lo cierto es que la lista de países lati-

noamericanos que han alcanzado o están negociando acuer-

dos bilaterales de libre comercio con EEUU ha crecido en los

últimos años. A los acuerdos primigenios con Canadá y

México se unió con el tiempo el de Chile y, más reciente-

mente, los de los países centroamericanos (Costa Rica, El

Salvador, Guatemala, Honduras y Nicaragua) y el de la Repú-

blica Dominicana. Están en negociaciones Panamá, Colom-

bia, Ecuador y Perú, mientras que en Bolivia, a pesar del

fuerte interés mostrado por una parte de su empresariado,

tras los últimos resultados electorales no parece que el

nuevo gobierno vaya a secundarlo.

En estas condiciones, todo indica que Brasil y Estados

Unidos continúan trabajando para reafirmar su liderazgo y

siguen midiendo sus fuerzas. Esta situación no deja de ser

paradójica a la vista de la importancia que ambos países se

conceden mutuamente. Para Brasil el principal socio comer-

cial es Estados Unidos, y para Estados Unidos el socio clave

en América del Sur es Brasil. Por otro lado, el juego nego-

ciador se ha abierto y hasta que no se atisbe una confluen-

cia de intereses desde esos espacios paralelos probable-

mente el ALCA va a seguir en vía muerta. En ese juego abier-

to tanto Brasil como Estados Unidos manejan sus cartas y
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TABLA III. ESTRUCTURA DE LAS EXPORTACIONES ENTRE LOS DIFERENTES ESQUEMAS DE INTEGRACIÓN 
Y PAÍSES MIEMBROS DE ALADI

2004 2005* Variación
Millones de Millones de 2005/2004

dólares % dólares % %

Intra-MERCOSUR 17.312 30,3 21.067 29,5 21,7
MERCOSUR-Chile 8.426 14,7 10.204 14,3 21,1
CAN-MERCOSUR 7.931 13,9 11.064 15,5 39,5
Intra-CAN 7.587 13,3 9.317 13,1 22,8
MERCOSUR-México 6.448 11,3 7.110 10,0 10,3
CAN-México 3.007 5,3 4.207 5,9 39,9
CAN-Chile 2.727 4,8 3.837 5,4 40,7
Chile-México 1.864 3,3 2.527 3,5 35,6
Cuba-Resto ALADI 1.844 3,2 2.046 2,9 11,0

Total ALADI 57.146 100 71.379 100 24,9

* Los datos para el año 2005 son estimaciones basadas en informes parciales Fuente: ALADI

 



procuran avanzar en sus posiciones, ya sea en las negocia-

ciones directas como por la vía de la acumulación de poder

a través de las negociaciones con otros países. Esto está

ocurriendo de forma muy abierta y a nivel planetario en las

rondas negociadoras de la Organización Mundial del Comer-

cio (OMC), pero también se observa esta misma dinámica en

los movimientos que está llevando a cabo Brasil para conso-

lidar su liderazgo sudamericano y en la labor de zapa que

supone la red de acuerdos bilaterales de libre comercio 

que está tejiendo paulatinamente Estados Unidos en América

Latina. 

Actividades institucionales 
Finalmente, en el año 2005 hubo actividad en el espacio ins-

titucional de máxima relevancia entre los países americanos,

las cumbres hemisféricas, donde concurren los jefes de

Estado y de Gobierno del continente. Los días 4 y 5 de no-

viembre se reunieron en la localidad de Mar del Plata

(Argentina), los mandatarios de los 34 países en la IV Cum-

bre de las Américas. El balance de la reunión fue muy dis-

creto, empezando por la poca atención que al parecer se

dedicó al lema central de la misma -crear trabajo para

enfrentar la pobreza y fortalecer la gobernabilidad democrá-

tica- aunque la valoración de estos temas quedó ampliamen-

te recogida en la declaración final. En otro comunicado se

plasmó un vago consenso americano sobre las cuestiones

que se están ventilando en la Ronda de Doha de la OMC. Por

último, se emitieron comunicados valorando las actividades

de mediación de la Organización de Estados Americanos

(OEA) en las situaciones conflictivas de Haití, Colombia y

Nicaragua. 

Pero en esta cumbre también se manifestaron las discre-

pancias descritas en los párrafos anteriores y el resultado

final evidenció algunas dificultades que hay actualmente para

hacer avanzar el proyecto de libre comercio hemisférico,

principalmente por la falta de sintonía existente entre los

gobiernos de Estados Unidos, México, Brasil, Argentina y

Venezuela. De todos modos, las circunstancias son dife-

rentes para cada uno de ellos. El enfrentamiento entre

Washington y Caracas es el más claro de todos, mientras

que Buenos Aires mantiene una postura distante sin llegar a

la confrontación y Brasil es el que mejor modula su política

con el pragmatismo, lo cual le permite seguir ejerciendo una

posición parecida a un primus inter pares. Al menos eso se

podría desprender del gesto efectuado por el presidente

Bush, que antes de volver a Washington recaló brevemente

en Brasilia para exteriorizar ese papel asignado al gobierno

de Lula, a quien de paso solicitó su colaboración para conte-

ner el avance del populismo de Chávez. En cambio, entre

todos los escarceos diplomáticos quien salió peor parado fue

México, pues habiendo asumido el poco atractivo papel de

defender la posición de Estados Unidos en el ALCA no se vio

recompensado en el mismo nivel que Brasil. Además, la

diplomacia mexicana tuvo que suavizar las discrepancias con

Argentina y Brasil, mientras que con Venezuela se enzarza-

ron en una polémica que llevó a ambos países al borde de la

ruptura y de momento se ha solventado con un enfriamiento

de las relaciones.

COMUNIDAD DEL CARIBE (CARICOM)
Evolución de la economía y del comercio
La evolución de la economía y el comercio internacional en el

año 2005 tuvo una influencia desigual en los países caribe-

ños. El alza generalizada de los precios de algunos bienes pri-

marios -en particular el azúcar, las bananas y el aluminio-

favoreció las exportaciones de la mayoría. Por el contrario,

como casi todos –salvo Trinidad y Tobago- tienen una gran

dependencia de las importaciones de petróleo, padecieron la

subida espectacular de los precios de este producto. Según

el Informe Preliminar de la CEPAL sobre las economías del

Caribe, el crecimiento promedio del PIB regional en el año

2005 fue del 3,9%, pero ese dato oculta una gran dispari-

dad en el comportamiento comparado de los países. Por un

lado hay un grupo muy dinámico, compuesto por Granada,

Santa Lucía, Trinidad y Tobago, Surinam y San Cristóbal y

Nevis, cuyo aumento se situó por encima del 5%. Después

hay otro grupo, formado por Antigua y Barbuda, Bahamas,

Belice, Barbados, Dominica y San Vicente y las Granadinas,

que presenta un crecimiento más moderado, entre el 2,8%

y el 4%. Por último, está Jamaica (1,4%), cuya economía da

señales de estancamiento, y luego Guyana (-2,9%), que por

tercer año consecutivo muestra signos de contracción eco-

nómica.

Actividades institucionales
Los días 3 al 6 de julio tuvo lugar en Santa Lucía la XXVI

Conferencia ordinaria de Jefes de Gobierno de la CARICOM.

Entre los temas de la agenda cabe señalar en primer lugar

el debate para la implementación del mercado común, que

se conoce por las siglas en inglés CSME (CARICOM Single

Market and Economy). Los mandatarios revisaron las condi-

ciones que requiere la entrada en funcionamiento del CSME

y consideraron el estado actual en que se encuentra cada

país para alcanzarlas. De momento, los países que han avan-

zado a mayor ritmo para la plena incorporación son Bar-

bados, Jamaica y Trinidad y Tobago, que en marzo de 2005

ya cumplían las condiciones establecidas, mientras que los

demás están haciendo grandes esfuerzos para poder hacer-

lo a finales del año. De todos modos, ante las dificultades que

se avecinan por la puesta en marcha del CSME, se decidió

establecer un Fondo de Desarrollo para los Países, Regiones

y Sectores con Desventajas, que serviría para mitigar las

consecuencias que pueda producir ese proceso. 

Otro de los temas importantes de la agenda comunitaria

se refiere a la libertad de movimiento de las personas y de

los trabajadores entre los países miembros de la CARI-

COM. Respecto al movimiento de las personas, está en

marcha un proceso para emitir pasaportes con un forma-

to común de la CARICOM, que se espera poder completar

a finales del año 2007. De momento, Surinam y San Vicen-

te y las Granadinas son los primeros países que aplican la

medida desde mediados de 2005. En cuanto a la movilidad

laboral, se ha establecido un régimen común que de mo-

mento se circunscribe a los trabajadores cualificados. En

ese sentido, en la conferencia presidencial de Santa Lucía

se alcanzó un consenso para ampliar las categorías hasta

ahora aceptadas. 
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Finalmente, el 16 de abril fue inaugurado el Tribunal de

Justicia del Caribe (CCJ), cuya sede estará en Puerto España

(Trinidad y Tobago), país que asumirá una parte importante

de los gastos de funcionamiento. Entre las atribuciones de la

CCJ está la jurisdicción original para interpretar y aplicar el

Tratado de la Comunidad del Caribe, además de ejercer la

potestad máxima en las funciones de apelación. En definitiva,

el acontecimiento sirvió para celebrar un hito importante en

la institucionalización de la integración regional en el Caribe.

Relaciones exteriores
Los países caribeños comparten una agenda de relaciones

exteriores que institucionalmente se debate en un órgano

que se conoce por sus siglas en inglés: COFCOR (Council for

Foreign and Community Relations). Este organismo mantuvo

la VIII reunión anual en Bahamas, los días 1 y 2 de junio,

donde el principal tema de la agenda una vez más fue la con-

flictiva situación en Haití. En el encuentro reafirmaron la

tarea encomendada al CARICOM Task Force on Haití, una ins-

tancia compartida que fue establecida en el año 2004 para

canalizar las actividades diplomáticas, y también evaluaron la

participación en la Misión de Estabilización de las Naciones

Unidas en Haití (MINUSTAH).

Las negociaciones comerciales exteriores es otro tema de

la agenda que habitualmente procuran deliberar los países

caribeños. En ese ámbito, los gobiernos desarrollaron en el

año 2005 encuentros preparatorios para concertar posicio-

nes ante la IV Cumbre de las Américas, que tuvo lugar en

noviembre en Mar del Plata (Argentina), y también en vistas

de la VI Conferencia Ministerial de la OMC, celebrada en

diciembre en Hong Kong. Después, están las negociaciones

que mantienen los países miembros del Foro de Estados ACP

del Caribe (CARIFORUM) (donde está incluida también la

República Dominicana) y la Unión Europea, para alcanzar un

acuerdo de asociación económica. El 30 de septiembre de

2005 tuvo lugar el segundo encuentro entre los ministros de

Comercio caribeños y el Comisario Europeo de Comercio

Exterior, con el que se inauguró la tercera fase de la nego-

ciación. En ella se definirán la estructura y los contenidos del

acuerdo, así como el programa de liberalización comercial.

De momento, mientras duren las negociaciones, el trato pre-

ferencial que tienen los productos caribeños en los mercados

europeos se mantendrá vigente hasta el año 2008, y a par-

tir de entonces se iniciará un período de transición de 12

años hasta el total establecimiento de un régimen de libre

comercio entre las partes.

COMUNIDAD ANDINA DE NACIONES (CAN)
Evolución del comercio
Según las cifras preliminares para el año 2005 del comercio

exterior global de los países de la Comunidad Andina, tanto

las publicadas por la Secretaría General de la CAN como las

divulgadas por Departamento de Integración y Programas

Regionales del Banco Interamericano de Desarrollo (BID), las

exportaciones tuvieron un crecimiento récord de alrededor

del 37%. Algo parecido ha ocurrido en el comercio intrarre-

gional, que se estima que ha aumentado aproximadamente

un 24%, hasta alcanzar un volumen cercano a los 9.000

millones de dólares. De esa forma, por segundo año conse-

cutivo crecen los intercambios andinos y parece que se ha

superado el bache experimentado después de la crisis que

sucedió a los acontecimientos del año 2001, aunque la

cuota del comercio subregional respecto al comercio total se

sigue manteniendo en un discreto 10%. 

Entre los factores que han favorecido esa expansión está la

recuperación del dinamismo exportador ecuatoriano, el re-

punte de los intercambios entre Colombia y Venezuela, y tam-

bién el fortalecimiento de las ventas entre Colombia, Perú y

Ecuador. En el análisis del comportamiento del comercio

andino según los países, destaca el cambio de tendencia en

Ecuador, que ha pasado de una disminución del 16% en

2004 a un aumento del 56% en 2005. Esto fue posible por

el incremento de ventas a Perú y Colombia. Por su parte,

Perú y Colombia también experimentaron buenos resultados,

con incrementos del 36% y del 32% respectivamente. Para

Perú sigue siendo importante el mantenimiento de las ventas

a Colombia, su principal cliente, pero en el crecimiento de

este año ha sido fundamental la dinámica exportadora con

Ecuador y Venezuela. Mientras tanto, Colombia sigue obte-

niendo buenos rendimientos comerciales en la Comunidad

Andina, especialmente con Venezuela, y sus exportaciones

significan aproximadamente la mitad del comercio dentro del

grupo. En cambio, la situación de Bolivia y Venezuela ha

supuesto el reverso de la situación en 2005, con una dismi-

nución muy parecida en torno al 9%. En el caso de Bolivia

sucedió que el aumento de las exportaciones a Colombia no

alcanzó a compensar la reducción de las ventas a Venezuela.

Para Venezuela el factor determinante fue la limitación de las

compras por parte de Ecuador y Perú. 

Actividades institucionales y agenda de integración
La celebración del XVI Consejo Presidencial Andino tuvo lugar

en Lima (Perú) el 18 de julio del 2005. En él se debatieron

algunos temas referentes a la cooperación política y también

se acordaron varios asuntos relevantes para la agenda de la

integración. Entre estos últimos destaca por importancia la

controvertida situación de la Unión Aduanera y el Arancel

Externo Común, que en 1995 se adoptó como un compro-

miso a asumir en un plazo razonable. Desde entonces, los

países de la CAN no han logrado solventar las dificultades

para su implantación y por ello se ha ido postergando conti-

nuadamente. En esta última cumbre el acuerdo se ciñó a ela-

borar una política arancelaria común, que se ejecutaría con

criterios de flexibilidad y procurando una convergencia entre

los cinco países miembros. Esos mismos criterios de flexibi-

lidad se están aplicando a las negociaciones con terceros paí-

ses, según se acordó hace un año cuando se autorizó a cual-

quier país miembro a negociar individualmente acuerdos

comerciales externos. De ese modo, los países andinos se

seguirán rigiendo como una zona de libre comercio, cada vez

más consolidada y con mayor volumen de intercambios, que

continúa manteniendo aspiraciones para alcanzar en algún

momento el rango de unión aduanera.

Otro de los temas importantes de la agenda fue el debate

sobre la necesidad de establecer una alianza energética andi-
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